
Formation  Commission Pelouse

1- Déterminer les besoins du client

2- Quels conseils pour quels besoins  
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Déterminer les besoins du client

Les étapes de l’entretien de la vente

Niveau 1

Niveau 2

Niveau 3

J’ai choisi…. je vends J’ai choisi…. j’achète
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Ecoute des motivations
d’achat

B ?
E ?
S ?
O ?
I ?

N ?

Niveau 1

Niveau 2

Niveau 3

J’ai choisi…. je vends J’ai choisi…. j’achète

B       E       S       O      I       N

Déterminer les besoins du client
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Ecoute des motivations
d’achat

B ien être
E conomie
S écurité
O rgueil
I  ntérêt

N ouveauté

Niveau 1

Niveau 2

Niveau 3

J’ai choisi…. je vends J’ai choisi…. j’achète

B       E       S       O      I       N

Déterminer les besoins du client
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B      E      S      O     I     N

Déterminez le besoin 
technique du client

- Surfaces ?

- Quel est votre problème?

- Qu’avez-vous déjà fait ?

- Qu’utilisez vous?

Questions ouvertes  

Permettent au vendeur d’écouter, 
pour cerner les motivations d’achat 

du client.

Ces questions permettent aussi de 
préparer le niveau 2 de l’entretien. 

On écoute

Déterminer les besoins du client
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B      E      S      O     I     N

Déterminez le besoin 
technique du client

Arrosage

- Comment est votre pelouse
(structure) avec ou sans massif ?

- Quelle est la fréquence et 
quelle durée pour l’arrosage ?

- Comment le vivez vous ?

- Quelle source d’eau utilisez vous ?

Questions ouvertes  

Permettent au vendeur d’écouter, 
pour cerner les motivations d’achat 

du client.

Ces questions permettent aussi de 
préparer le niveau 2 de l’entretien. 

On écoute

Déterminer les besoins du client
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Déterminez le besoin 
technique du client

Arrosage

- Comment est votre pelouse
(structure) avec ou sans massif ?

- Quelle est la fréquence et 
quelle durée pour l’arrosage ?

- Comment le vivez vous ?

- Quelle source d’eau utilisez vous ?

Ventes complémentaires  

- Collecteurs d’eau de pluie

- Pompes d’arrosage (De surface, immergées, automatiques)

- Douches de jardin

- Si complexité d’installation; réseau d’installateurs paysagistes

- Bêches,  

Déterminer les besoins du client
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B      E      S      O     I     N

Déterminez le besoin 
technique du client

Semences

- Quel est l’âge de votre pelouse ?

- Quels types de sols ? (lourds – légers)

- Quelles sont les caractéristiques ? 
(ombres, soleil) 

- Quelle utilisation quel aspect
(à vivre ou à regarder)

- Comment entretenez vous?

- Comment arrosez vous ?

Questions ouvertes  

Permettent au vendeur d’écouter, 
pour cerner les motivations d’achat 

du client.

Ces questions permettent aussi de 
préparer le niveau 2 de l’entretien. 

On écoute

Déterminer les besoins du client
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Déterminez le besoin 
technique du client

Semences

- Quel est l’âge de votre pelouse ?

- Quels types de sols ? (lourds – légers)

- Quelles sont les caractéristiques ? 
(ombres, soleil) 

- Quelle utilisation quel aspect
(à vivre ou à regarder)

- Comment entretenez vous?

- Comment arrosez vous ?

Ventes complémentaires  

- Matériels pour créer sa pelouse(rouleau, semoir,…)

-Matériels pour regarnir sa pelouse (rouleau, semoir, 
scarificateur, aérateur, râteau…)

-Matériels pour entretenir sa pelouse (rouleau, cisailles à 
gazon, tondeuse, lames de rechange, pulvérisateur, 
épandeur…)

-Amendements (pour améliorer la structure du sol)

- terreau ou mélange top-dressing pour mélanger avec la 
semence pour les regarnissages

-Produits d’entretien (herbicides, anti-mousses, fertilisants, …)

-Anti-fourmis (pour les semis au sud)

-Matériel d’arrosage (arroseurs, récupérateurs, pompes,…)

-Bordures pour délimiter la pelouse

-Pièges à taupes, répulsifs,…

-Sacs à déchets, composteurs

Déterminer les besoins du client
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B      E      S      O     I     N
Déterminez le besoin 
technique du client

Tondeuses 

- Qui tond
- Tondez vous souvent ?
- Quel type de pelouse voulez vous ?
- Quel type de résidence ? 
- Quelle est la localisation ?
- Avez-vous des pentes ?
- Quelle est la structure de la pelouse ?

(arbres massifs)

- Qui entretient votre tondeuse ? 

Questions ouvertes  

Permettent au vendeur d’écouter, 
pour cerner les motivations d’achat 

du client.

Ces questions permettent aussi de 
préparer le niveau 2 de l’entretien. 

On écoute

Déterminer les besoins du client
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Déterminez le besoin 
technique du client

Déterminer les besoins du client

Tondeuses 

- Qui tond
- Tondez vous souvent ?
- Quel type de pelouse voulez vous ?
- Quel type de résidence ? 
- Quelle est la localisation ?
- Avez-vous des pentes ?
- Quelle est la structure de la pelouse ?

(arbres massifs)

- Qui entretient votre tondeuse ?

Ventes complémentaires  

-Matériels pour regarnir sa pelouse 
(rouleau, semoir, scarificateur, aérateur, râteau…)

-Matériels pour entretenir sa pelouse 
(rouleau, cisailles à gazon, pulvérisateur, épandeur…)

-Amendements 
(pour améliorer la structure du sol)

-Produits d’entretien 
(herbicides, anti-mousses, fertilisants, …)

-Matériel d’arrosage 
(arroseurs, récupérateurs, pompes,…)

-Sacs à déchets, composteurs

- Pièces détachées 
(kits entretien – lames - huiles).

- Jerrican  

- Câbles électriques
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B      E      S      O     I     N

Déterminez le besoin 
technique du client

Produits d’entretien 
Si identification mauvaises herbes

- Avez-vous aussi de la mousse ?
(et inversement)

- Quel type de sol ?

- Quelle exposition ?

- Quel est l’âge de votre pelouse ?

- Quelle est la taille des mauvaises herbes ?

- Quel est le niveau d’infestation ?

- Vos enfants et/ou d’animaux vont-ils
sur la pelouse ?

Questions ouvertes  

Permettent au vendeur d’écouter, 
pour cerner les motivations d’achat 

du client.

Ces questions permettent aussi de 
préparer le niveau 2 de l’entretien. 

On écoute

Déterminer les besoins du client
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B      E      S      O     I     N
Déterminez le besoin 
technique du client

Produits d’entretien 

- Quelle utilisation quel aspect ?
(à vivre ou à regarder)

- Quel matériel utilisez vous pour   
appliquer les produits ?

- Comment éliminez vous les 
déchets de tonte?

- Avez-vous une terrasse, des dalles ou 
une piscine à proximité ?

Questions ouvertes  

Permettent au vendeur d’écouter, 
pour cerner les motivations d’achat 

du client.

Ces questions permettent aussi de 
préparer le niveau 2 de l’entretien. 

On écoute

Déterminer les besoins du client
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Déterminez le besoin 
technique du client

Déterminer les besoins du client

Produits d’entretien

- Si identification mauvaises herbes
� Avez-vous aussi de la mousse (et 

inversement)?
- Quel type de sol ?
- Quelle exposition ?
- Quel est l’âge de votre pelouse ?
- Quelle est la taille des mauvaises herbes ?
- Quel est le niveau d’infestation ?
- Vos enfants et/ou d’animaux vont-ils sur la 
pelouse ?
- Quelle utilisation / quel aspect ? �

pelouse à vivre ou à regarder ?
- Quel matériel utilisez vous pour  appliquer 
les produits ?
- Comment éliminez vous les déchets de 
tonte?
- Avez-vous une terrasse, des dalles ou une 
piscine à proximité ?

Ventes complémentaires  

- Engrais gazon , si possible Longue Durée
- Anti-mousse
- Désherbant sélectif 
- Si rénovation complète � désherbant total non 
rémanent 
- Engrais gazon + désherbant
- Engrais gazon + Anti-mousse
- Engrais Gazon + Désherbant + Anti-mousse
- Rateau , scarificateur
- Epandeur
- Pulvérisateur
- Composteur
- Sac à déchets verts
- Clotûres
- Répulsifs Chiens / Chats
- Anti-taupes
- Anti-fourmis
- Fongicides
- Stimulant racinaire
- Sable
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B      E      S      O     I     N

Déterminer le besoin du client

Reprise des propos du client qui 
valide ou complète la reformulation

Questions ouvertes

Questions fermées

On écoute

On valorise le client 
en s’assurant avoir 

bien compris

EX.  Adaptés aux produits, 
aux semences, aux matériels, 

à l’arrosage

Le client répond par oui. 
Pas de complément d’information

Le client répond par non. 
Sur le point précis, il faut repartir sur 
des questions ouvertes, éclaircir le 

point douteux et reprendre la 
reformulation..

Déterminer les besoins du client
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B      E      S      O     I     N

Déterminer le besoin du client

Reprise des propos du client qui 
valide ou complète la reformulation

Reprise des propos confirmés par le 
client en les rapprochant des 
spécifications  

Questions ouvertes

Questions fermées

Après avoir choisi , on expose les 
points techniques   en faisant 

ressortir les motivations d’achat 
exprimées par le client. 

On écoute

On valorise le client 
en s’assurant avoir 

bien compris

On prend
la décision

Déterminer les besoins du client
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Que faut il faire pour garder une 
belle pelouse???

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Tondre régulièrement

Tondre court ou mulcher
Règle d’or: 1/3 de la hauteur doit être coupé.

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Arroser

Ni trop  ni trop peu

Ni trop souvent 

Ni trop rarement

Mais toujours au bon endroit

La nuit de préférence pour éviter le gaspillage.

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Scarifier

Travailler la végétation ( la partie aérienne du gazon  )…

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Nettoyer la pelouse

Retirer aussi souvent que possible 
les déchets tombant des arbres.

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Fertiliser

Au printemps et à l’automne

Avec un engrais à libération progressive

Un tapis vert dense sera plus résistant 
au piétinement et à la sècheresse.

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Désherber

Avec

- un désherbant sélectif, 
- un engrais désherbant anti-mousse

Une fois par an, au printemps, 
en période de pleine pousse.

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Rouler après chaque tonte ou 
lors de la première préparation.

Rouler

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Lutter contre les taupes et les fourmis

Lutter

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

Aérer

C’est travailler le sol.

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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QUE FAUT IL FAIRE ??

1X2X3X2X2X4X4X4X2X1X

121110090807060504030201

Traiter les mousses

Scarifier

Tondre

Ressemer et rouler

Rouler    ( entretien )

Fertiliser

Désherber

Arroser

Nettoyer  la pelouse

Lutter contre
Taupes et fourmis

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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LA METEO LA METEO 
ENSOLEILLEMENTENSOLEILLEMENT

PLUVIOMETRIEPLUVIOMETRIE

TEMPERATURESTEMPERATURES

C’est jamais parfait !!

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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Comment vendre mieux et plus

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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Comment Vendre plus et mieux  

Préparer la vente par 

- Connaissance des produits

- Préparation du rayon pour bien accueillir ses clien ts

- Connaissance des techniques de ventes
- Comment structurer l’entretien pour vendre plus et mieux
- Comment ajuster l’argument technique à la motivation d’achat du client

- Préparation des ventes complémentaires

PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- L'utilisation d'un engrais 
longue durée à libération 
lente réduit la fréquence 
d'entretien; un engrais 
mixtes 2 ou 3 en 1 (engrais 
+ désherbant + anti-mousse) 
permet de gagner du temps

- Automatisation des 
installations d’arrosage 
pour ne plus se soucier 
de rien. (programmation 
nez de robinet ou multi-
voies)

- Motorisation ou outils 
manuels

�� �7�\�S�H���P�R�W�H�X�U
�� �/�D�U�J�H�X�U���G�H���F�R�X�S�H���Y�R�L�U��
�W�\�S�H���G�H���W�R�Q�G�H�X�V�H�V��
�S�U�«�F�R�Q�L�V�«�H�V�����S�R�X�V�V�«�H����
�W�U�D�F�W�«�H�����R�X���D�X�W�R�S�R�U�W�«�H��
�� �7�R�Q�G�H�X�V�H�V���U�R�E�R�W�L�V�«�H�V

- Moins d’entretien avec 
des mélanges de 
semences à pousse lente 
et avec un gazon dense

Plaisir ou 
corvée?

- L'utilisation d'un engrais 
densifie la pelouse et la rend 
plus résistante au 
piétinement à la sécheresse 
et aux maladies ; elle 
demande ainsi moins 
d'entretien 
- Un engrais mixtes 2 ou 3 
actions en 1 (engrais + 
désherbant + anti-mousse) 
permet plusieurs opérations 
en une.

- Choix du type 
d’arrosage
(poste fixe ou mobile)

- Motorisation ou outils 
manuels

�� �0�R�L�Q�V���G�H���W�H�P�S�V���D�Y�H�F��
�G�H�V���W�R�Q�G�H�X�V�H�V���W�K�H�U�P�L�T�X�H�V��
�S�O�X�V���S�X�L�V�V�D�Q�W�H�V
�� �,�Q�F�L�G�H�Q�F�H���G�H���O�D���O�D�U�J�H�X�U��
�G�H���F�R�X�S�H��
�� �$�X�W�R�S�R�U�W�«�H�V���R�X���Q�R�Q
�� �5�D�P�D�V�V�D�J�H���R�X���Q�R�Q

- Moins d’entretien avec 
des mélanges de 
semences à pousse lente 
et avec un gazon dense
- Mélange label rouge

Combien de 
temps 
d’entretien?

- Conseil choix du moteur 
thermique ou électrique   
- Poids tondeuse
- Maniabilité
- Démarrage électrique

Qui 
l’entretien?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences tondeusesincidence semencesQuestions
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- Il est très important 
d'arroser 
abondamment après 
l'épandage d'engrais.

- Arrosage intégré pour 
économie d’eau
- Programmation pour 
ne plus s’en soucier.

- Conditionne la 
fréquence de tonte
- Mulching ou 
ramassage

- Type de mélange 
(terrains secs)                               
- Les espèces résistantes à
la sécheresse.
- Les proportions 
d’espèces résistantes à la 
sécheresse dans le 
mélange

Fréquence d’arrosage?

- L'utilisation d'un 
engrais longue durée à
libération lente 
n'augmente pas la 
fréquence de tonte et 
évite les à-coups de 
pousse (engrais 
classique)

- Arrosage intégré pour 
économie d’eau
- Programmation pour 
ne plus s’en soucier.

- Scarificateurs

- La fréquence de 
tonte conditionne la 
qualité du gazon. 
- Hauteur de coupe
- Possibilité option 
mulching

- Type de mélange : moins 
de tonte avec des 
mélanges de semences à
pousse lente
- Label rouge

Potentiel de fréquence 
de tonte?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences 
tondeuses

incidence semencesQuestions
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- De la surface dépend 
bien sûr la quantité
d'engrais à épandre; 
ne pas sous ou sur-
doser = bien respecter 
les doses d'emploi

- L’arrosage intégré = 
gain de temps car 
arrosage simultané de 
plusieurs réseaux.

Sur tous matériels

- Choix de la largeur 
de la coupe
- Du type de matériel  
(poussée, tractée, 
autoportée.)
- Puissance du moteur

- Quantité de semences 
nécessaires, 2 à 3 kg de 
semences pour 100 m2
- Les bases de la réussite 
du semis.
- Les différentes 
techniques de semis 
(manuel,mécanique…)

Surface?

- Sols légers à fertiliser 
en limitant la dose à
cause des risques de 
lessivage.
- Stimulateur racinaire 
sur sols légers

- Sur sols sableux   = 
arrosage plus courts 
mais plus fréquents
- Sur sols lourds      = 
Arrosage courts  pour 
éviter inondation

- Aérateurs sur sols 
lourds
- Rouleaux  sur sols 
légers
- Kit test de pH

- Préconisation du 
mulching sur sol léger

- Type de mélange         
- Adaptation du choix des 
espèces (espèces 
résistantes à la 
sécheresse et tolérants 
aux sols pauvres sur sols 
sableux)

Sol : Lourd ou Léger?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences 
tondeuses

incidence semencesQuestions
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- Voir surface qui 
conditionnera une 
installation intégrée et 
automatique

- Sacs de transport de 
déchets verts.
- Pompes une 
alternative à l’eau 
potable (pompes pour 
collecteur d’eau de pluie, 
pompes de surface, 
pompes immergées)

- Différence de type 
de voisinage
- Choix du matériel
- Option du mulching

- Graminées à gazon 
ou graminées 
prairiales 
(éventuellement) pour 
couvrir de grands 
espaces.

Type d’habitation (urbain, 
campagne…)?

- Une pelouse bien 
nourrie peut durer 
(quasi) éternellement. 
- En cas de semis : ne 
pas épandre de 
désherbant sélectif sur 
une pelouse de moins 
de 6 mois; utiliser un 
engrais spécifique pour 
semis.
-Avant la rénovation 
complète: utiliser un 
désherbant total non 
rémanent (ex. 
glyphosate)

- Scarification
- Aération

- Type de mélange 
(réparation, 
regarnissage, 
rénovation,…).
- Les différentes 
techniques de semis.

Age de la pelouse?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences 
tondeuses

incidence semencesQuestions
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- Une pelouse bien nourrie est 
plus dense et plus résistante au 
piétinement
- Attention lors de l'utilisation de 
produits avec action anti-
mousse contenant du sulfate de 
fer (risques de tâches de rouille 
sur les surfaces dures (dalles, 
carrelages, bois….)
- Ou de produits contenant du 
désherbant (souvent classés 
nocif ou irritant) => éviter de 
marcher sur la pelouse pendant 
quelques jours après 
l'épandage. 
- Utiliser des produits répulsifs 
chiens et chats peut aider à
éviter que ces derniers aillent 
sur la pelouse

- Préconisation d’arrosage 
tôt le matin en soirée ou la 
nuit.
- Préconisation d’une 
installation  automatisée.

- Sécurité
- Sécurité sur 
matériel 

- Type de mélange (sport) 
- Les espèces résistantes 
au piétinement
- Proportion espèces 
résistantes au piétinement 
dans les mélanges

Animaux / 
enfants?

- L'utilisation d'un engrais 
longue durée à libération lente 
réduit la fréquence d'entretien

- L’automatisation permet 
un arrosage efficace 
pendant les absences 
prolongées

- Pompes;                   
une alternative à
l’eau potable 
(pompes pour 
collecteur d’eau de 
pluie, pompes de 
surface, pompes 
immergées)

- Différentes 
possibilités de 
tonte 

- Type de mélange 
(entretien)

Résidence 
principale ou 
secondaire?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences 
tondeuses

incidence semencesQuestions     
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- En cas d'infestation 
faible, désherber à la main 
en utilisant une gouge à
désherber.
- Sinon utiliser un 
désherbant sélectif gazon, 
un anti-mousse du gazon 
ou un engrais multi-action 
(engrais + désherbant + 
anti-mousse) .
- Pour les taupes: utiliser 
du répulsif, des cartouches 
de gaz ou des pièges

- Fréquence d’arrosage 
à adapter pendant la 
période.

- Scarificateurs 
- Arroseurs
- Aérateurs
- Pulvérisateurs

- Voir qualité des 
lames et texture des 
carters.

- Regarnissage derrière 
traitement.
- Un gazon dense limite le 
développement des mauvaises 
herbes.

Mauvaises 
herbes / 
mousses / 
taupes?

- Dans tout les cas , une 
pelouse bien fertilisée est 
plus verte, plus dense et 
plus résistante au 
piétinement, à
l'envahissement par les 
mauvaises herbes et les 
mousses, ainsi qu'aux 
maladies

- Jardin d’agrément    =   
arrosage goutte à goutte
- Pelouse d’agrément   = 
arrosage enterré.

- Rouleau                       
- Scarificateur
- Aérateur

- Mulching
- Ramassage
- Éjection de l’herbe

- Agrément, sport, 
- Résistances au piétinement, 
finesse des feuilles, densité
- Les caractéristiques des 
espèces.
- Intérêt du haut de gamme

Usage?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences 
tondeuses

incidence semencesQuestions
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- Une pelouse à
l'ombre poussera 
mieux si elle est bien 
fertilisée
- Attention aux 
épandages accidentels 
sur les autres végétaux 
lors de l'utilisation 
d'engrais avec 
désherbant.

- A préciser lors de la 
planification d’un 
arrosage enterré. 

- Râteaux à feuilles
- Broyeurs 
- Souffleurs
- Pulvérisateurs
- Outils de protection 

- Maniabilité et 
accessibilité
- Éjection, ou pas
- Ramassage ou pas 
- Possibilité de tondre 
sous les arbres.

- Mélanges de 
semences 
gazon pour ombre.
- Augmenter hauteur 
de tonte 
- Enlèvement des 
feuilles mortes

Arbres/végétation?

- Bien fertilisée = 
pelouse plus dense et 
plus verte

- Bien arrosée         = 
pelouse plus dense et 
plus verte.

- Pulvérisateur 
- Semoir 
- Rouleau

- Bulbes botaniques 
pour décorer le gazon.

Couleur / aspect?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences 
tondeuses

incidence semencesQuestions
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Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- Un épandeur permet 
d'appliquer l'engrais 
avec régularité et évite 
les effets "zebra" s'il y 
a surdosage lorsque 
l'on ne maîtrise pas 
bien le "geste auguste 
du semeur" .
- Un pulvérisateur 
dédié au désherbant 
sélectif gazon évite 
tout mélange de 
matière active.
- Mettre des gants et 
respecter les 
précautions d'emploi.

Arrosage intégré :

-Une meilleure précision
- Moins de gaspillage                    
d’eau. 
- Gain de temps
- Discret et confortable
- valorisation de  la 
maison
Pompes;                    
une alternative à l’eau 
potable (pompes pour 
collecteur d’eau de pluie, 
pompes de surface, 
pompes immergées)

- Possibilité de renforcer 
le muching si 
scarification.
- Adaptation d’une 
puissance moteur plus 
importante si arrosage 
fréquent. 

Outils utilisés?

- Une pelouse bien 
fertilisée résiste mieux 
à la sécheresse

- Temps d’arrosage
- Fréquence type 
d’installation en fonction 
des motivations
- Programmateur solaire 
ou avec capot de 
protection.

- Mélanges de 
semences gazon 
pour ombre 
- Augmenter 
Hauteur de tonte

exposition?

incidence produits 
d'entretien

incidence arrosage
incidences autres 
matériels

incidences tondeuses
incidence 
semences

Questions
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PROMOJARDIN:    Formation Pelouse
Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- Un désherbage total avec un 
désherbant non rémanent 
(Glyphosate) permet de re-semer au 
bout d'une semaine. 
- Un engrais spécial semis accélère la 
croissance et augmente la robustesse 
du jeune gazon.
- Stimulants racinaires.
- Fertilisation d’automne. 

- Prévoir l’installation avant la mise en 
place du gazon.

-Prévoir 
mise à 
disposition 
ou livraison
- Gain de 
temps avec 
les voiles 
de forçage 
après le 
semis.

-Prévoir mise à 
disposition ou 
livraison

- Date de semis, 
délais d’utilisation 
de la pelouse 
après semis. 
- Vitesse de levée 
d’installation de la 
pelouse.
- Semences 
traitées avec 
biostimulants.

Quand le client 
souhaite-t-il  
profiter de sa 
pelouse ? 
Ou utiliser  son 
achat 

- Une pelouse bien nourrie est plus 
dense, plus verte et plus résistante au 
piétinement, à la sécheresse et aux 
maladies 
- Elle demande ainsi moins 
d'entretien; un engrais mixtes 2 ou 3 
actions en 1 permet plusieurs 
opérations en une.
- Les engrais minéraux sont 
constitués de sels minéraux et non 
pas de molécules chimiques.

- Si un fertilisant minéral : la plante aura 
rapidement besoin de beaucoup d’eau. En 
raison de la teneur accrue en éléments 
nutritifs, le sol la prive d’eau. Elle 
commence donc à se dessécher. 
- Un arrosage abondant aide à diluer la 
solution au niveau du sol et ainsi à stopper 
le dessèchement de la plante.
- Programmateurs    = possibilité
d’augmenter les temps d’arrosage de X% 
pendant X jours

- Fréquence de 
tonte.

- Mélanges de 
semences + 
engrais

Application 
d’engrais?

incidence produits d'entretienincidence arrosage
incidences 
autres 
matériels

incidences 
tondeuses

incidence 
semences

Questions
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Connaissance des produits 

C’est posséder les arguments techniques importants des différents composants

- Attention au sulfate de fer avec les 
dallages.
- Ne pas utiliser un désherbant total à
proximité d’un cours d’eau ou d’un 
point d’eau.
- Utilisation d’anti - fourmis.

Pentes ou pas?
(talus).
Type de gazon
- Pelouse
- verger
- autres

Se poser la question de 
l’intérêt du muclhing (gain 
de temps, préservation de 
l’humidité du sol, mais pas 
d’incidence sur la fertilité 
du sol).

Questions 
diverses  

incidence produits d'entretienincidence arrosage
incidences 
autres 
matériels

incidences tondeuses
incidence 
semences

Questionsrêt
réel du 
mulch.*
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- UNE PELOUSE? POURQUOI FAIRE ??

- PRESENTATION DU MARCHE DU JARDIN

- PRESENTATION DU MARCHE DE LA PELOUSE

- ACTION DE LA COMMISSION PELOUSE DE PROMOJARDIN

- QUE FAUT IL FAIRE POUR GARDER UNE BELLE PELOUSE.

- COMMENT VENDRE PLUS

AGENDA

AVONS-NOUS REPONDU A VOS ATTENTES ?
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- MERCI POUR VOTRE ATTENTION -


